Yap1 Malzemeleri Sektor Raporu

1. Kiiresel Bakis
1.1 Sektorin kiresel ticareti

Yap1 malzemeleri sektorii, kiiresel Olgekte insaat faaliyetleriyle birlikte istikrarli bigimde
biiyimektedir. 2023 yili itibartyla sektSriin diinya ticaret hacmi yaklagik 1,5 trilyon dolar
seviyesindedir. Kiiresel ihracatta Cin, Almanya, Italya, ABD ve Tiirkiye ilk siralarda yer almaktadir.

Afrika kitasinda ise artan niifus, kentlesme oran1 ve konut ihtiyaci nedeniyle yapt malzemeleri ithalati
son yillarda yiikselme egilimindedir. Afrika iilkelerinin toplam yapi malzemesi ithalati 50 milyar
dolarin iizerindedir. Bolgedeki altyap1 projeleri ve kentsel doniisiim yatirimlari, yapt malzemelerine
yonelik dis talebi slirdiirmektedir.

1.1.1 Sektorde/Uriinde En Fazla fhracat1 Olan ilk 10 Ulke (Bin Dolar)

25 Numarali Fasil Bazinda Gana’nin Diinyadan ithalati (ilk 10 Ulke)

Partner 2021 2022

Misir 94,204 194,931 159,828
Suudi Arabistan 74,660 46,253 64,101
BAE 54,516 6,170 46,984
Cezayir 62,142 113,311 40,981
Angola 2,935 11,435 18,130
ispanya 25,851 23,380 18,117
Pakistan 9,170 3,345 16,446
Turkiye 148,788 63,612 15,206
Tunus 4,712 16,102 8,901
Vietnam 7,065 12 6,614




68 Numarali Fasil Bazinda Gana’nin Diinyadan ithalati (ilk 10 Ulke)

Partner 2021 2022
Gin 9,688 7,724 7,591
Hindistan 2,955 2,915 2,423
Tirkiye 4,637 3,694 2,111
Cezayir 974 2,407 1,497
Belgika 950 1,494 1,385
Tayland 1,460 940 1,338
Birlesik Krallik 974 665 955
ispanya 797 1,136 921
Misir 570 1,198 825
Endonezya 1,746 2,492 797

Partner

39 Numarali Fasil Bazinda Gana’nin Diinyadan ithalati (ilk 10 Ulke)

2021

2022

Cin 225,809 230,443 223,093
ABD 88,868 83,441 75,720
Gliney Kore 74,649 85,025 60,333
Suudi Arabistan 111,843 113,101 59,914
Hindistan 92,580 59,594 40,555
BAE 28,563 19,777 22,221
Katar 18,064 18,195 15,455
Tayland 32,178 18,807 14,676
Misir 15,944 10,777 14,466
Belgika 27,172 15,467 13,357




72 Numarali Fasil Bazinda Gana’nin Diinyadan ithalati (ilk 10 Ulke)

Partner 2021 2022

Gin 463,044 480,346 414,148
Gliney Afrika 28,580 22,021 44,869
Malezya 18,332 30,382 13,941
Hindistan 19,259 18,890 9,922
ispanya 7,210 5,739 8,377
isveg 3,924 8,429 7,876
Vietnam 11,458 10,610 4,776
Hong Kong 873 1,901 2,569
Angola 8,079 2,406
Romanya 7 1,979

32 Numarali Fasil Bazinda Gana’nin Diinyadan ithalati (ilk 10 Ulke)

Partner

2021

2022

Cin 31,750 35,547 27,963
Hindistan 16,455 12,063 11,048
ABD 6,973 7,535 7,748
Birlesik Krallik 5,627 4,632 3,418
BAE 4,172 3,935 3,313
ispanya 2,234 2,271 2,642
Gliney Afrika 5,093 3,438 2,471
Kanada 3,962 2,922 2,378
Avustralya 1,135 1,819 1,996
Brazilya 3,625 4,090 1,778




2. Ulkenin Sektorde Dis Ticareti
2.1 Ulkemiz agisindan potansiyel iiriinlere iliskin degerlendirme

Gana’nin ingaat sektorii, artan konut ihtiyaci, altyapr yatirimlari ve sanayi bdlgelerinin gelisimiyle
birlikte yap1 malzemelerine yonelik disa bagimli bir yapiya sahiptir. Ulkede ¢imento, demir-gelik,
seramik, cam, boya, plastik boru, musluk, kablo, al¢1 ve prefabrik yapi elemanlar1 gibi tiriinlerde
ithalat agirlig1 devam etmektedir. Yerel {iretim kapasiteleri cogu zaman ig talebi karsilayamadigindan,
bu iiriinler biiyiik dl¢iide Cin, Hindistan, Tiirkiye ve bazi Avrupa iilkelerinden temin edilmektedir.

Tiirkiye agisindan degerlendirildiginde, 6zellikle demir-celik mamulleri, seramik kaplama dranleri,
vitrifiye, PVC boru ve baglanti elemanlari, boya, cam iiriinleri, alliminyum dograma sistemleri,
prefabrik yap1 elemanlar gibi {iriin gruplarinda rekabet avantaji bulunmaktadir. Bu iirlinlerde Tiirkiye
hem kalite hem de fiyat agisindan Afrika pazarlarinda bilinirlige sahiptir. Ayrica, lojistik agidan
Akdeniz iizerinden Bat1 Afrika’ya erisim imkanlariin artmasi, Tiirk yap1 malzemeleri ihracatinin
Gana pazarinda daha fazla pay almasini kolaylastirmaktadir.

2.2 Rakip Ulke Firmalarmin Firmalarimiza Kiyasla Avantajli Yonleri

Gana yap1 malzemeleri pazarinda Cin, Hindistan ve baz1 Avrupa iilkeleri (italya gibi) baslica tedarikgi
konumundadir. Bu iilkelerin firmalari, pazarda uzun siiredir faaliyet gostermeleri nedeniyle yerel
dagitim aglarina, depo altyapisina ve siirekli tedarik kapasitesine sahiptir. Cinli firmalar, diisiik
maliyetli iirlinleri ve agresif fiyat politikalariyla genis bir pazar pay1 elde etmistir. Hindistan menseli
iriinler ise 6zellikle ¢cimento katki maddeleri, seramik ve PVC boru gibi alanlarda yaygin olarak tercih
edilmektedir.

Avrupa mengeli markalar kalite ve sertifikasyon avantajlariyla biiylik projelerde konumlanirken, Cin
ve Hindistan menseli iriinler kiiciik Ol¢ekli miiteahhitlik faaliyetlerinde yaygindir. Bu iilkeler,
Gana’daki temsilcilik ofisleri ve uzun vadeli 6deme kolayliklar1 sayesinde pazarda siirdiiriilebilir
iliskiler kurabilmektedir. Buna karsilik, Tiirk firmalar1 genellikle proje bazli ve kisa siireli ihracat
modeliyle faaliyet gostermekte, bu durum da siireklilik a¢isindan rekabet giicilinii sinirlamaktadir.

2.3 Tirk Firmalarinim Rakiplerine Gore Avantajli Yonleri

Gana’daki miiteahhitlik firmalarimiz ve Tiirk mali kullanimina aligkin yerel distribiitorlerin varlig
pazara giriste kolaylik saglayabilmektedir. Firmalarimizin esnek iiretim kabiliyeti ve 6zel siparislere
uyum yetenegi, biiylik 6l¢ekli ithalatgilarin yam sira kiiciik perakende satis noktalar1 i¢in de tercih
edilebilirlik yaratmaktadir.

3. Ulke Pazaria Genel Bakis
3.1 Ilgili sektorde pazar biiyiikliigii

Resmt istatistikler sinirli olmakla birlikte, Gana’da yap1 malzemeleri sektoriinii besleyen insaat ve
altyap1 faaliyetleri, pazar bilyiikliigii agisindan bulgular icermektedir. Ulkenin ingaat sektérii yaklagik
9-13,2 milyar USD biiytikligiinde olup, bu faaliyetler iilke gayri safi yurti¢i hasilasinin yaklasik
%7,2’sini olusturmaktadir.



Yap1 malzemeleri endiistrisi (¢imento harig), 2021 yili sonunda yaklasik 3,8 milyar USD seviyesinde
gerceklesmistir; bu rakamin yaklasik %33’{inli seramik ve ¢ati Ortiisii tirlinleri olusturmaktadir.

3.2 Onemli oyuncular (uretici yerli firmalar, 6nemli ithalatcilar, diger iilkelerden énemli
ihracatgilar)

Yerli Ureticiler arasinda, ¢imento sektoriinde etkin olan Ghacem Limited (Tema ve Takoradi tesisleri)
one cikmaktadir. Aliiminyum {irlinleri bakimindan ise Aluworks PLC, aluminyum levha ve cati
kaplama tiretimi gergeklestiren yerel bir firma olarak faaliyet gostermektedir.

Yabanci kaynakli ihracatcilar agisindan ise, 6zellikle Cin, Hindistan ve Avrupa iilkelerinden gelen
yap1 malzemeleri Gana pazarinda yaygin olarak kullanilmaktadir. Yerel distribiitorlerle isbirligi
yapan bu iirlinler arasinda seramik kaplama malzemeleri, PVC borular, boya ve dis cephe sistemleri
yer almaktadir. Bu firmalar pazara yerlesmis distribiitor ve lojistik aglar1 iizerinden faaliyet
gostermektedir.

3.3 Tketici tercihleri

Yap1 malzemelerine yonelik tiiketici tercihleri, fiyat, dayaniklilik, {iriin bulunabilirligi ve proje dlcegi
gibi unsurlar tarafindan belirlenmektedir. Konut projelerinde maliyet en belirleyici faktor olup, diisiik
ve orta gelir grubuna yonelik ingaatlarda uygun fiyatl {irtinler 6ncelikli olarak tercih edilmektedir.
Bu kapsamda, Cin ve Hindistan menseli iiriinler fiyat avantaji nedeniyle yaygin kullanim
gormektedir.

Buna Kkarsin, kamu altyap1 projeleri, ticari binalar ve iist gelir grubuna hitap eden konut projelerinde
kalite, sertifikasyon ve garanti siiresi 6ne ¢ikmaktadir. Bu segmentte Avrupa ve Tirkiye menseli
driinler daha ¢ok talep gérmektedir. Ayrica, son yillarda enerji verimliligi yiiksek malzemeler, su
tasarrufu saglayan armatiirler ve iklime dayanikli ¢at1 sistemleri gibi liriinlere yonelik ilgi artmaktadir.
Uriin temini ¢ogunlukla yerel distribiitdrler, toptan saticilar ve Accra, Kumasi, Takoradi gibi biiyiik
sehirlerdeki insaat malzemesi pazarlari iizerinden gergeklestirilmektedir.

4. Sektorde/Uriinde Pazara Giris
4.1 Hedef Bolgeler/Sehirler/Eyaletler

Gana’da yap1 malzemeleri talebi lilke genelinde yaygin olmakla birlikte, ekonomik ve demografik
yogunluk nedeniyle belirli bélgelerde daha yogundur. Accra sehri, tUlkenin idari ve ticari merkezi
olmasi, yogun konut projeleri ve altyap1 yatirimlar1 nedeniyle yapt malzemeleri talebinin en yiiksek
oldugu bolgedir. Tema Limani lizerinden gerceklestirilen ithalatlar da genellikle bu bolgeye
yonelmektedir.

Ashanti Bolgesi’nin merkezi olan Kumasi, hem tlkenin ikinci biylk kenti hem de i¢ bolgelerin ticaret
merkezidir. Bu nedenle ¢zellikle ¢cimento, demir-gelik, boya ve seramik Grtnleri igin énemli bir
dagitim noktasidir.



Western Bolgesi (Takoradi ve gevresi) ise sanayi, liman ve enerji projeleriyle 6ne ¢ikmakta; burada
yiiriitiilen petrol, gaz ve altyap1 yatirimlar1 nedeniyle insaat malzemelerine yonelik kurumsal talep
bulunmaktadir.

4.2 Firma Bulma

Birebir ziyaretler, B2B organizasyonlar1 ve ticaret heyeti faaliyetleri yerel is yapma kiiltiiriinde
onemli yer tutmakta olup, giivene dayali iliskilerin tesisinde etkili olmaktadir. Bu anlayisla, TIM
koordinasyonundaki ticaret heyetleri, sektorel ticaret heyetleri, WCI Forum ve benzeri etkinlikler
Misavirligimizce giiclendirilerek firmalar aras1 temaslar yogunlastirtlmis Aym sekilde,
miisavirligimizin yonlendirmeleriyle Ganali firmalarin Tirkiye’de diizenlenen fuarlara katilimi
artirilmistir. Bu kapsamda, 6zellikle Gana’da diizenlenen etkinliklere katilim, pazara giris planlar
yapan firmalarimiz i¢in 6nem arz etmektedir.

Ancak firma segiminde ticaret sicil kaydi ve 6deme giivenirligi dikkatle degerlendirilmelidir.

4.2.1 ithalat¢1 Firma Bilgisi Alinabilecek A¢ik Kaynaklar

Gana’daki ithalat¢1 firmalara iliskin bilgilere ulasmak i¢in Miisavirligimizce sahadan elde edilen
firma listeleri haricinde bagvurulabilecek baslica acik kaynaklar sunlardir:

> https://www.yellowpages.com.gh
> https://www.africabusinesspages.com
> https://gh.kompass.com

4.3 Ulkenin, Ulkemiz ve Diger Ulkelerle STA/Tercihli Ticaret Anlasmalar1 Hakkinda Bilgi

Gana, Bat1 Afrika Devletleri Ekonomik Toplulugu (ECOWANS) tiyesi olup bu ¢ercevede ECOWAS
Tercihli Ticaret Rejimi (ETLS) kapsaminda bolge ici ticarette gilimriikk muafiyetlerinden
faydalanmaktadir. Ayrica, Gana’nin da taraf oldugu ve 2021 yilinda yiiriirliige giren Afrika Kitasal
Serbest Ticaret Anlagsmasi1 (AfCFTA) ile birlikte, kita genelinde tarifelerin kademeli olarak
kaldirilmasi ve ortak bir Afrika pazari olusturulmas: hedeflenmektedir.

Gana ile Tiirkiye arasinda heniiz ikili bir Serbest Ticaret Anlagmasi bulunmamaktadir.

4.4 Standartlar

Gana’da Gana’da yap1 malzemelerine iligskin standartlarin belirlenmesi ve denetlenmesinden Ghana
Standards Authority (GSA) sorumludur. GSA, insaatta kullanilan {iriinlerin giivenlik, dayaniklilik ve
kalite kriterlerine uygunlugunu temin etmek amaciyla ulusal standartlar gelistirmekte ve uygulamay1
denetlemektedir.

Yapt malzemeleri ithalatinda EasyPASS (Ghana Conformity Assessment Programme) sistemi
uygulanmaktadir. Bu program kapsaminda, belirli iiriin gruplarinin (¢imento, demir-gelik, seramik,
kablo, musluk, plastik boru vb.) tlkeye sevk edilmeden Once 6n uygunluk degerlendirmesi (Pre-
Export Verification of Conformity — PVoC) yapilmasi zorunludur. Uygunluk denetimi, GSA
tarafindan yetkilendirilmis uluslararas1 gozetim kuruluslar1 (Bureau Veritas, SGS, Cotecna vb.)
tarafindan yiirtitiilmektedir.


https://www.yellowpages.com.gh/
https://www.africabusinesspages.com/
https://gh.kompass.com/

Uriinlerin ithalatinda, GSA standart numaras, iiretici ad1, mense iilke, {iretim ve son kullanma tarihi
gibi bilgilerin ambalaj ve etiketlerde acik¢a belirtilmesi gerekmektedir. Ayrica, yapt sektoriinde
kullanilacak ¢imento, ¢elik donati ve elektrik kablolar1 gibi {irtinlerde ISO ve IEC standartlarina uyum
aranmaktadir. Bu diizenlemeler, piyasa gozetimi ve denetimi siirecinde GSA tarafindan periyodik
olarak kontrol edilmektedir.

4.5 Etiketleme

Uriinlerin iilkeye girisinde ve satisa sunulmasinda etiket bilgilerinin Ingilizce olarak agik, kalic1 ve
kolay okunabilir bigimde yer almasi zorunludur.

Etiketlerde asgari olarak su bilgilerin bulunmas1 gerekmektedir:

e Uriiniin ticari ad1 ve tanimu,

o Uretici veya ihracat¢1 firmanin ad1 ve adresi,

e Mense iilke,

o Uretim ve (varsa) son kullanma tarihi,

o Parti veya seri numarasi,

e Agirlik, hacim veya adet bilgisi,

o [llgili standart veya sertifikasyon numarasi (6rnegin GSA, ISO, IEC vb.).

Boya, kimyasal katki, yapistirici ve benzeri iiriinlerde ayrica giivenlik uyarilari, kullanim talimati ve
icerik bilgisi belirtilmelidir. Etiketleme kurallarina uygun olmayan triinler, Giimriik veya GSA
denetimlerinde Ulkeye giriste reddedilebilmekte veya yeniden etiketleme sartiyla gegici olarak
depoda tutulabilmektedir.

4.6 Lojistik

Tiirkiye’den Gana’ya ihracatta en ¢ok tercih edilen tasima sekli denizyoludur. Istanbul, Izmir, Mersin
ve Gemlik limanlarindan yiiklenen konteynerler, genellikle Akra’ya en yakin liman olan Tema
Liman lizerinden iilkeye giris yapmaktadir. Dogrudan hat bulunmamakta olup, aktarmali tagima
yaygindir. Baslica aktarma limanlar1 arasinda Algeciras (Ispanya), Tanger Med (Fas), Las Palmas
(Kanarya Adalar1) ve Abidjan (Fildisi Sahili) yer almaktadir.

Denizyolu ile Tiirkiye’den Gana’ya ortalama transit siiresi, aktarma limanina bagl olarak 25 ila 35
giin arasinda degismektedir. Navlun siireleri donemsel olarak degisiklik gosterebilmekte olup,
konteyner bulunabilirligi ve liman yogunlugu bu siireci etkileyen baslica faktorlerdir.

Havayolu tasimaciligi ise genellikle acil ve yiiksek katma degerli kii¢iik hacimli {irlinler i¢in tercih
edilmekte; Tiirk Hava Yollar’nin istanbul-Akra arasinda dogrudan uguslari iizerinden yapilmaktadir.

Ithalat sonrasi i¢ dagitimda, Tema Limani’ndan Accra, Kumasi ve Takoradi gibi biylk tiketim
merkezlerine karayolu tagimaciligi ile sevkiyat yapilmakta; iilke ici lojistik ag1 genel olarak yeterli
olsa da, kuzey bolgelerine sevkiyatlarda altyap1 yetersizlikleri nedeniyle gecikmeler
yasanabilmektedir.

4.7 Is Yapma Kolayligi, Is Kulttrd

Gana, Bat1 Afrika’da is yapma ortami gorece istikrarli ve yabanci yatirimlara agik tilkelerden biridir.
Yasal gerceve biiylik 6l¢iide net olmakla birlikte, uygulamada biirokratik siiregler zaman zaman yavas



ilerleyebilmektedir. Sirket kurulusu, vergi numarasi alinmasi ve ithalat lisansi1 gibi islemler elektronik
ortama taginmis olsa da, bazi kurumlarla birebir takip hala biiyiik 6l¢iide 6nemini korumaktadir.

Is kiiltiiriinde giiven iliskisi, yiiz yiize temas ve sabir énemli unsurlardir. Ticari iliskilerde kisisel
baglar giicliidiir; dolayistyla uzun vadeli is birligi hedefleyen firmalarin sik ziyaretlerle iliskileri
pekistirmesi beklenmektedir. Yazili mutabakatlar 6nemli olsa da, sozlii anlasmalara verilen deger
dikkate alinmali, karsilikli beklentiler net sekilde tanimlanmalidir.

Ote yandan, 6deme vadeleri, stok ydnetimi ve sdzlesme yiikiimliiliikleri konularinda zaman zaman
aksakliklar yasanabildiginden, firmalarimizin partnerlerini segerken dikkatli olmasi ve pesin veya
teminatlh 6deme yontemlerini tercih etmesi 6nerilmektedir.

4.8 ithalat Vergileri (giimriik vergisi, katma deger vergisi, 6zel tiiketim vergisi, ilave
glmruk vergisi, anti damping vergisi vb.)

Gana’nin giimriik idaresi, "Tek Pencere" (Single Window) sistemi olan ICUMS (Integrated Customs
Management System) platformunu kullanmaktadir. Bu platform iizerinden GTIP bazli giimriik
vergisi sorgulamasi yapilabilmektedir olup asagidaki linkten erisim saglanabilmektedir:

https://external.unipassghana.com

4.9 Odeme Sekilleri (mevcut durum/tavsiye edilen ddeme sekilleri)

Odeme vadeleri, stok yonetimi ve sézlesme yiikiimliiliikleri konularinda zaman zaman aksakliklar
yasanabildiginden, firmalarimizin partnerlerini secerken dikkatli olmasi ve pesin veya teminath
6deme yontemlerini tercih etmesi dnerilmektedir.

410 Tarife Dis1 Engeller

Gana’ya yap1 malzemeleri ihracatinda zaman zaman tarife dis1 engellerle karsilasilabilmektedir.
Glimriik islemleri bazi durumlarda yavas ilerlemekte, belge eksiklikleri veya yorum farklar:
nedeniyle mallarin gekilmesinde gecikmeler yasanabilmektedir. Uriin uygunluk belgesi (Certificate
of Conformity — CoC) zorunlulugu ve African print gibi belirli {irlin gruplarina yonelik 6zel denetim
uygulamalari, ithracat¢1 firmalar agisindan ek maliyet ve zaman kayb1 yaratabilmektedir. Etiketleme,
mengse bilgisi ve teknik diizenlemelere eksiksiz uyulmamasi durumunda iiriinlerin glimriikte
reddedilmesi veya cezai islem uygulanmasi s6z konusu olabilmektedir. Ayrica, yerel piyasada hakim
olan bazi ithalat¢1 gruplarin pazar erisimini zorlastiran aliskanliklari ve zaman zaman uygulanan idari
siirlamalar da pazara yeni giren firmalar i¢in dolayli engel teskil edebilmektedir.

5. Firsatlar ve Tehditler

Gana yap1 malzemeleri sektorii, hizli kentlesme, niifus artis1 ve altyapr yatirimlart nedeniyle orta
vadede 6nemli firsatlar barindirmaktadir. Ulke genelinde konut agigmin 1,8 milyon birimin tizerinde
oldugu ve yillik yaklasik 120—150 bin yeni konut ihtiyacinin bulundugu tahmin edilmektedir. Bu
durum, ozellikle ¢imento, demir-gelik, seramik, boya, cam ve plastik boru gibi temel yap1
malzemelerine yonelik talebi desteklemektedir. Ayrica hiikiimetin “Affordable Housing Programme”
ve Ozel sektor ortakligiyla yliriitiilen kentsel doniisiim projeleri, sektorde siirdiiriilebilir talep


https://external.unipassghana.com/

yaratmaktadir. Tirkiye menseli iriinler, kalite ve fiyat dengesi bakimindan bu projelerde
degerlendirilme potansiyeline sahiptir.

Buna karsilik, sektérde bazi yapisal tehditler de mevcuttur. Navlun maliyetleri, déviz kuru
dalgalanmalari, ithalat siirecindeki sertifikasyon ve test maliyetleri ile akreditasyon prosediirlerinin
uzunlugu, firmalar agisindan rekabeti zorlastiran unsurlar arasinda yer almaktadir. Ayrica Cin ve
Hindistan menseli diisiik fiyatl {irtinlerin pazardaki agirligi, kalite segmentine odaklanan iireticiler
icin fiyat baskis1 yaratmaktadir.



